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Extraclos

ouU

consullas?

Alraves de consultes aos movimentos da Contabilidade Geral pode obter-se in-
formacdo adicional que, de outro modo, sefis desaproveitada. Saiba como.

través de consultas(’) as tabelas de

dados de uma ou mais bases de da-

dos do sistema geral de informacao
de uma entidade poderemos, em muitos ca-
sos, obter mais informacao relevante que de
outro modo seria desaproveitada.
O potencial que existe no relacionamento
dos dados provenientes de uma variedade
de origens é enorme e permite fazer inter-
rogacoes que, se bem formuladas, poderio
extrair informacoes relevantes e gerar até,
em determinados contextos, conhecimento
organizacional que pode fazer a diferenca
em relacado a concorréncia. Existem muitas
vezes informacdes relevantes ocultas nos re-
positérios de dados de uma entidade a es-
pera de serem “extraidas”.
Neste artigo queria chamar a atencao para a
importancia que podem ter algumas consul-
tas aplicadas aos movimentos da Contabilida-
de Geral e tentar responder a pergunta, a meu
ver interessante: a partir de uma conta (a dé-
bito ou a crédito) pretende saber-se qual ou
quais as contas (com valor informativo) que
com ela estao directamente relacionadas.
Estas consultas sao rotinas informaticas (ge-
ralmente em SQL(®) criadas para obter in-
formacoes especificas que nao estio con-
templadas nas aplicacoes detidas pela enti-
dade, mas cujos dados existem distribuidos
no seu sistema de informacao.
Assim, os movimentos ou registos da Con-
tabilidade Geral ou financeira podem e de-
vem ser (e ja o sao muitas vezes) relaciona-
dos para além do «extracto de movimentos
de conta» (extracto), do balancete geral ana-
litico» (balancete) e das demonstracoes fi-
nanceiras normalizadas.
Numa breve analise, pode dizer-se que no
extracto sio apresentados os movimentos
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de uma conta isolada, sem conexao com ou-
tra ou outras contas, pelo menos de uma for-
ma expressa, € no balancete sao apresenta-
dos os movimentos das contas integradas
segundo o plano de contas onde as co-
nexoes se estendem pelos graus que a pro-
pria conta possa ter.

Ao relacionar os débitos com os créditos o
método digrafico confronta as contas, as cau-
sas e 0s seus efeitos. Como se sabe, onde as
contas se apresentam com as suas contrapar-
tidas é quando efectuamos lancamentos con-
tabilisticos (registos ou linhas sob o mesmo
diario e nimero unico e a mesma data e em
que a soma dos débitos sao iguais a soma dos
créditos), onde uma conta esta directamente
relacionada (de uma forma expressa) com
uma ou mais contas quer a débito quer a cré-
dito. Assim, estas contas, digamos fortemente
conexas, podem ligar-se facilmente aos seus
movimentos de contrapartida.

Se pudermos agregar (adicionar linha a linha)
as contas dos lancamentos em que uma de-
terminada conta estd presente, entao pode-
remos confronti-la com as suas contraparti-
das (contas directamente relacionadas).
Deste modo, e reformulando a pergunta re-
ferida atrds, vamos tentar obter resposta di-
rectamente da Contabilidade Geral, a duas
perguntas: o qué e que valor é que deter-
minado fornecedor/cliente forneceu/com-
prou? Quem forneceu/comprou, o qué e a
que valor?

Para que se possa obter informacao util, lo-
go compreensivel, devemos restringir a nos-
sa consulta por diario, sendo o didrio de
“Compras” e o de “Vendas” o que parece
fornecer mais e melhor informacao.
Vejamos as respostas obtidas através do se-
guinte exemplo:



Tabela |
Didrio  NUmero Data Conta
Compras | 01-001-2005 31611l | 000
Compras | 01-01-2005 243211 210
Compras | 01-01-2005 2211001 | 210
Vendas | 01-01-2005 211100l | 452
Vendas | 01-01-2005 71211 | 200
Vendas | 01-01-2005 243311 252
Vendas 2 0/-02-2005 21100l 2 420
Vendas 2  0/-02-2005 71212 2 000
Vendas 2 0/-02-2005 243311 420
Vendas 3 01032005 2111002 3630
Vendas 3 01-03-2005 71211 3 000
Vendas 3 0/-03-2005 243311 630
Data Conla D C S
01-01-2005 211100l | 452 | 452 d
01-02-2005 211100l 2 420 3872d

Fonte: exemplo do aulor

Na tabela 1 temos registos de lancamentos
nos didrios de “Compras” e “Vendas”.

De notar que o “Terceiro A” neste caso, € nao
raras vezes na realidade, € a0 mesmo tempo
cliente e fornecedor (ou outro terceiro).

Na consulta 1 temos o extracto de movimen-
tos de conta tradicional evidenciando os mo-
vimentos na respectiva conta e o seu saldo.
Na consulta 2 temos o extracto de movi-
mentos de contas com nomes iguais (ou por
numero de identificacao fiscal), (ou extrac-
to integrado ou combinado), neste caso o
“Terceiro A”, onde evidencia o movimento
ocorrido com o mesmo terceiro intervindo
em transaccoes de naturezas diferentes. (Es-
ta consulta foi-me sugerida pelo extracto de
conta integrado ou combinado emitido pe-
los bancos).

Na consulta 3 e 4 temos o extracto agrega-
do de movimentos da conta onde evidencia
as relacdes que existem entre a conta res-
pectiva e as suas contrapartidas.

Estas consultas (3 e 4) permitem relacionar
cada conta de uma forma agregada e esta-
belecer conexdes fortes designadamente en-
tre cliente/vendas, fornecedor/compras,
venda/clientes e compra/fornecedores.

E certo que, nas entidades com sistema de
inventario permanente e de facturacio in-
formatizados, estas informacoes estao geral-
mente disponiveis, mas também ¢ certo que
em muitas entidades estas informacdes nao
sao possiveis de obter facilmente.

Nome da conta  Conla D C S
Terceio A 2211001 | 210 | 210¢c
Terceio A 211100l 3872 2 662 d
Consulla 3
Nome da conta  Conla D C S
Terceio A 2111001 3872 3872d
Produto | 71211 | 200 2672d
Produto 2 71212 2 000 672 d
IVA 243311 672 0
Consulla 4
Nome da conta  Conla D C S
Produto | 71211 4200 4200¢c
Terceio A 211100l | 452 2748 c
Terceiro B 2111002 3630 882 ¢
IVA 24331 | 882 0

Porém, o importante, a meu ver, nesta cha-
mada de atencao, € que muitas vezes pode-
mos dispor de alguma informacao adicional
da Contabilidade Geral com o mesmo es-
forco, pois os dados ja estao “lancados”,
apenas falta aproveita-los.

Na consulta 3 sabemos quem comprou (“Ter-
ceiro A”) que produtos (produto 1 e 2) e, com
alguns calculos adicionais, poderemos saber o
“peso” de cada cliente nas vendas por produtos.
Na consulta 4 sabemos quem comprou
(“Terceiro A e B”) determinado produto
(produto 1) e poderemos saber o “peso” de
cada cliente nas vendas por produtos.

Se ao “Terceiro A e B” associarmos o pais,
obteremos facilmente o “peso” das vendas
por paises (e por zonas).

No exemplo apresentado relaciona-se ape-
nas cliente/vendas e venda/clientes. Porém,
podemos obter outro tipo de relacoes, de-
signadamente para fornecedor/compras,
desconto/clientes, desconto/fornecedores.
Do exposto se poderd dizer que «uma per-
gunta bem formulada € ja meia resposta». *

(Texto recebido pela CTOC em Marco de 2006)

(1) Fazer uma consulta ou interrogacao (numa linguagem
de consulta estruturada) a uma base de dados relacional.
Obter uma consulta ou resposta ¢ o resultado obtido
que cumpra os critérios da interrogacao.

(» Linguagem de programacao e consulta estruturada am-
plamente utilizada em sistemas de bases de dados relacionais.
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